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WISO

Bei Geldnot die Versicherung nutzen

Finanzielle Probleme Uberbriicken

von Oliver Heuchert

Wer in finanziellen Schwierigkeiten steckt, kann seine
Rentenversicherung oder seine Kapitallebensversicherung nutzen,
um die Geldprobleme zu Uberwinden. Dazu gibt es mehrere
Maoglichkeiten, je nach dem, wie groB3 lhre Schwierigkeiten sind
und wie viel Sie von Ihrem Versicherungsvertrag erhalten wollen.

Es kann schnell passieren, dass Geld fehlt: Man wird arbeitslos, die Ehe geht in
die Briiche oder teure Pflege muss bezahlt werden. Viele kiindigen in einer
solchen Situation ihre Kapitallebensversicherung oder ihre private
Rentenversicherung, um an Geld zu kommen. Das ist meistens eine schlechte
Lésung. Denn eine Kapitallebensversicherung oder eine private
Rentenversicherung zu kiindigen, ist eine teure Angelegenheit. Im Fall der
Klndigung werden samtliche Kosten fallig, die sonst liber die gesamte Laufzeit
betrachtet weniger auffallen.

Bessere Alternative zu Schulden

Es ist durchaus sinnvoll, bei finanziellen Engpassen die eigenen
Versicherungsvertrage zu priifen und eventuell zur Uberwindung der
Geldprobleme zu nutzen. Es ist in der Regel glinstiger eine bestehende
Versicherung anzuzapfen als Schulden zu machen. Aber bevor Sie Hand an
Ihren Versicherungsvertrag legen, missen Sie bedenken, dass Sie durch jede
MaBnahme lhren Versicherungsschutz verringern und lhre Altersvorsorge
reduzieren. Insbesondere wenn eine Berufsunfahigkeitsversicherung Teil des
Versicherungsvertrages ist, sollten Sie vorsichtig vorgehen und diesen
Versicherungsschutz erhalten. Nehmen Sie sich firr diese Entscheidungen Zeit.

INFOBOX

Keine Kurzschlusshandlung begehen

Wagen Sie das Fir und Wider eines Eingriffs in lhren Versicherungsvertrag grindlich
ab. Am besten lassen Sie sich von Fachleuten beraten. Sie kénnen einen
unabhéngigen Versicherungsberater beauftragen, Ihre Versicherungsvertrage zu
Uberprifen. Einen Versicherungsberater in Ihrer Nahe finden Sie auf der
Internetseite des Bundesverbandes der Versicherungsberater . Auch bei den
Verbraucherzentralen finden Sie Rat.

Freistellen, beleihen, verkaufen
WISO zeigt drei Wege, eine Kapitallebensversicherung oder eine private
Rentenversicherung zur Uberbriickung finanzieller Schwierigkeiten zu nutzen:

Beitragsfreistellung: Sie kénnen Ihren Versicherungsvertrag beitragsfrei
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stellen, also ruhen lassen, um lhre monatlichen Belastungen zu verringern

Policendarlehen: Sie kénnen lhre Versicherung mit einem Policendarlehen
beleihen, um kurzfristige Geldprobleme zu Uberbricken

Verkauf: Sie kénnen lhren Versicherungsvertrag verkaufen, wenn Sie grofB3e
finanzielle Probleme haben.

Mehr Informationen

Umfangreiches Material zu diesem Thema finden Sie auch im Internet auf der
"WISO Monats-CD online".

© ZDF 2010
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WISO

Beitragsfreistellung von Versicherungen

Schnell die laufenden Kosten reduzieren

von Oliver Heuchert

Wenn Sie lhre regelmaBigen Ausgaben verringern méchten, um
einen finanziellen Engpass zu Uberwinden, sollten Sie darlber
nachdenken, lhre Kapitallebens- oder Rentenversicherung
beitragsfrei zu stellen.

Sie haben grundsatzlich das Recht, Ihre Beitragszahlung auszusetzen. Das ist
gesetzlich geregelt: im Versicherungsvertragsgesetz (VVG), in Paragraf 165,
unter der Uberschrift "Pramienfreie Versicherung". Ihre Beitragszahlungen
werden gestoppt, so dass lhre Kapitallebens- oder Rentenversicherung ruht. Sie
haben also mehr Geld fiir andere Ausgaben frei. In den
Versicherungsbedingungen lhres Vertrages finden Sie die konkreten Regelungen
fir eine Beitragsfreistellung.

Die Beitragsfreistellung kann friihestens mit der nachsten Versicherungsperiode
beginnen. Das heiBt, wenn Sie monatliche Beitrage leisten, zum Beginn des
nachsten Monats, wenn Sie jahrlich zahlen, zum Beginn des néachsten
Versicherungsjahres. Schreiben Sie lhr Versicherungsunternehmen an,
beantragen Sie die Beitragsfreistellung und bitten Sie das Unternehmen um eine
Bestatigung. Eine Beitragsfreistellung ist bei allen Vertragsformen méglich, auch
bei fondsgebundenen Policen. Bei betrieblichen Vertragen muss in der Regel der
Arbeitgeber zustimmen.

Versicherungsschutz gemindert

Kommt es zu einer Beitragsfreistellung, zieht das Versicherungsunternehmen
erst einmal einen Schlussstrich. Das bis zur Freistellung angesparte Geld wird
zusammengezahlt. Dieses Geld wird als Einmalbetrag in einen neuen
Versicherungsvertrag eingezahlt. Auf dieser Basis wird die beitragsfreie
Versicherungsleistung berechnet. Diese Leistung steht Ihnen am Ende der
Laufzeit zu oder wird im Falle lhres Todes an lhre Hinterbliebenen gezahlt.

Die beitragsfreie Versicherungsleistung liegt logischerweise unter der Leistung,
die nach vollstandiger Vertragserfillung gezahlt wird. Deswegen verringert die
Beitragsfreistellung Ihren Versicherungsschutz und Ihre Altersvorsorge. Die
beitragsfreie Versicherungssumme wird im Vergleich zur normalen
Versicherungssumme nicht nur um die Beitrage gemindert, die nicht mehr
gezahlt werden, sondern zusatzlich noch um den sogenannten Stornoabzug, der
auch bei einer Kiindigung genommen wird.

Mindestguthaben fiir Freistellung

Beitragsfrei stellt das Versicherungsunternehmen lhren Vertrag allerdings nur
dann, wenn Sie zuvor genug eingezahlt haben. Die meisten Unternehmen
verlangen ein Mindestguthaben. Die Héhe dieses Mindestguthabens variiert stark
je nach Tarif und Unternehmen. Meistens missen einige Tausend Euro
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angespart worden sein.

Solche Mindestguthaben zu verlangen, ist erlaubt. Sie sind im selben Paragrafen
aufgeflihrt, in dem auch die Beitragsfreistellung selbst geregelt ist. Erkundigen
Sie sich nach dem Mindestguthaben, bevor Sie die Beitragsfreistellung
beantragen. Denn ist das Minimum nicht erreicht, wirkt der Antrag auf eine
Beitragsfreistellung wie eine Kiindigung. Sie werden dann zwangsabgefunden.

© ZDF 2010
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WISO

Versicherungspolicen fur ein Darlehen

nutzen

Teilweise besser als Ratenkredite bei der Bank

von Oliver Heuchert

Wenn Sie nicht nur eine Verringerung lhrer Ausgaben brauchen,
sondern wirklich Geld auf die Hand, reicht eine Beitragsfreistellung
nicht aus. Eine Méglichkeit, einen Versicherungsvertrag zu nutzen,
um wirklich Kapital ausgezahlt zu bekommen, ist ein
Policendarlehen.

Mit einem Policendarlehen beleihen Sie lhre eigene Versicherung. So bekommen
Sie einige Hundert oder Tausend Euro ausgezahlt. Sie kénnen maximal so viel
Geld leihen, wie bislang auf Ihrem Versicherungsvertrag angespart wurde.
Entscheidend ist der aktuelle Rickkaufswert. Da das Versicherungsguthaben als
Sicherheit dient, sind Policendarlehen haufig zu besseren Konditionen als
Ratenkredite bei der Bank zu bekommen.

Getilgt wird ein Policendarlehen in den meisten Fallen mit einer Einmalzahlung
bei Ablauf des Versicherungsvertrages. Es gibt aber auch die Méglichkeit, in
Raten zu tilgen oder das Darlehen zu einem frliheren Zeitpunkt mit einer
Einmalzahlung abzulésen. Flexible Unternehmen bieten Ihnen verschiedene
Tilgungsmadglichkeiten an, darunter auch Sondertilgungen auBerhalb des
vereinbarten Rhythmus. Ein Policendarlehen ist bei konventionellen, privaten
Versicherungsvertragen kein Problem. Auf fondsgebundene Policen geben nur
wenige Unternehmen ein Darlehen. Betriebliche Vertrage diirfen generell nicht
beliehen werden.

INFOBOX

Langfristig zu teuer

Mit einem Policendarlehen kénnen Sie nur kurzfristige finanzielle Durststrecken
Uberbriicken. Langfristig sind sie viel zu teuer. Denn Sie missen fir ein
Policendarlehen Zinsen zahlen. Diese Zinsbelastung halt man nur kurze Zeit aus,
wenn man knapp bei Kasse ist. Eine solche zusatzliche Belastung sollten Sie nicht
lange mit sich herumschleppen. Ein Policendarlehen kann helfen, wenn lhnen
beispielsweise im Januar die Heizung kaputt geht und Sie wissen, dass Sie im
August eine grdBere Zahlung aus einer anderen Versicherung oder eine berufliche
Sonderzahlung erhalten. Fur den privaten Konsum sollte man ein Policendarlehen
nicht verwenden.

Zinsbelastung von Policendarlehen

Der effektive Zinssatz liegt bei glinstigen Policendarlehen zwischen funf und
sechs Prozent im Jahr. Das ist in der Regel weniger als Banken fir einen
Ratenkredit verlangen. Fragen Sie bei lhrem Versicherer nach und vergleichen
Sie dessen Angebot mit dem verschiedener Banken.
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Die zehn niedrigsten und die flinf héchsten Zinsséatze der
Versicherungsunternehmen finden Sie in der Tabelle Policendarlehen (pdf),
zusammengestellt von der FMH-Finanzberatung. Der Zinssatz ist in der Regel
variabel. Viele Versicherungsunternehmen haben ihn aber schon seit Jahren
nicht mehr verandert.

Darlehen von Zweitmarktanbietern

Ihren Versicherer kdnnen Sie sich nicht aussuchen. Wenn Sie aber nicht nur ein
Policendarlehen von lhrem Versicherer in Betracht ziehen, sondern auch von
einem sogenannten Zweitmarktanbieter, haben Sie die Auswahl aus mehreren
Angeboten. Zweitmarktanbieter sind Firmen, die eigentlich
Versicherungsvertrdge aufkaufen. Seit einiger Zeit bieten sie auch
Policendarlehen an.

Ein typisches Policendarlehen von einem Zweitmarktanbieter sieht in etwa so
aus: Die Kreditsumme betragt 25.000 Euro. Dieses Geld bekommt der Kunde
ausgezahlt. Das Darlehen lauft Gber zehn Jahre. In dieser Zeit zahlt der Kunde
insgesamt 11.325,60 Euro an Zinsen, was einem nominalen Zinnsatz von 4,53
Prozent pro Jahr entspricht. AuBerdem muss er zwei Prozent der Kreditsumme
einmalig an Bearbeitungsentgelt zahlen. Das macht zusammen eine Effektiv-
Verzinsung von 4,89 Prozent pro Jahr. Mit der letzten Rate tilgt er den Kredit,
zahlt also 25.000 Euro auf einmal zuriick. Die Beispielrechnung wurde WISO
vom Bundesverband Vermdgensanlagen im Zweitmarkt Lebensversicherungen
(BVZL) zur Verfligung gestellt und entspricht einem Angebot der Firma Policen-
Direkt.

Mehr Variationen

Die Tarife der Zweitmarktanbieter sind komplizierter aufgebaut als die Darlehen
der Versicherungsunternehmen. Sie missen auf mehr Details achten. Die
Zweitmarktanbieter verlangen oft ein einmaliges Bearbeitungsentgelt, das
Darlehen Uber kirzerer Laufzeit teurer macht, wahrend sich diese Kosten bei
langeren Laufzeiten besser verteilen. So kommt es zu unterschiedlichen Effektiv-
Zinssatzen. Die Glinstigsten liegen unter flinf Prozent. Bei kurzen Laufzeiten
kommt man auf mehr als sieben Prozent.

Die Zweitmarktunternehmen bieten zwei Arten von Verzinsung an, namlich
entweder eine variable Verzinsung oder eine, die Uber die Laufzeit des Darlehens
fest bleibt. Die festen Zinssatze sind meist etwas héher als die Variablen. Meist
werden hdhere Rickkaufswerte als bei den Versicherern verlangt. Sie miissen
die verschiedenen Angebote genau durchrechnen und prtifen, welcher Tarif in
Ihrer Situation am besten passt. In der Tabelle Zweitmarktangebot (pdf) finden
Sie Tarife der vier gréBten Zweitmarktanbieter in Deutschland, zusammengestellt
von der FMH-Finanzberatung. Weitere Anbieter finden Sie Uiber den Verband der
Zweitmarktanbieter.

Anbieter prifen

Es gibt ein breites Angebot an Policendarlehen von Zweitmarktanbieter. Sie
muissen die einzelnen Angebote genau prifen und vergleichen. Wegen der
Bearbeitungsentgelte miissen Sie besonders auf die effektive Verzinsung achten:
Nur sie berlicksichtigt diese Extra-Kosten. Informieren Sie sich auch Uber den
Zweitmarktanbieter selbst. SchlieBlich geben Sie dem Unternehmen die
Verflgungsgewalt Gber lhren Versicherungsvertrag.

Wenn Sie sich wegen eines Policendarlehens an einen Zweitmarktanbieter
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wenden, treten Sie normalerweise den Versicherungsvertrag fir die Laufzeit des
Kredits an ihn ab. Nach Tilgung des Darlehens gibt das Zweitmarktunternehmen
die Police zurlck. Die Anbieter geben die Policendarlehen nicht selbst, sie treten
als Vermittler aus. Der eigentliche Kredit kommt von einer Partnerbank.

Darlehen mindert Versicherungsschutz

Wenn Sie ein Policendarlehen nehmen, bleibt lhr Versicherungsvertrag erhalten,

Ihr Versicherungsschutz wird aber um die Darlehenssumme gemindert. Denn mit

einem Policendarlehen lassen Sie sich letztlich einen Teil der Todesfallleistung
auszahlen.

Wenn Sie wahrend der Darlehenszeit versterben, bekommen Ihre
Hinterbliebenen nicht die volle Versicherungssumme ausgezahlt. Vorher wird die
Darlehenssumme abgezogen, die an den Darlehensgeber geht. AuBerdem
kénnen noch Kosten flr das Darlehen abgerechnet werden und die
Hinterbliebenen bekommen nur den Rest der Versicherungssumme ausgezahit.

© ZDF 2010
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WISO

Verkauf der Police

Seriositat und Bonitat der Aufkaufer priafen

von Oliver Heuchert

Wenn Sie groBe finanzielle Probleme haben, die sich nicht
kurzfristig Uberbrlicken lassen, bleibt Ihnen neben der Kiindigung
des Versicherungsvertrages nur der Verkauf der Police. So
erhalten Sie eine héhere Kapitalauszahlung und miissen keine
Beitrdge mehr zahlen. Sie sollten die Folgen gut Gberlegen, bevor
Sie Ihren Versicherungsvertrag verkaufen.

Kaufer von Versicherungsvertragen sind die Zweitmarktanbieter, die auch
Policendarlehen geben. Das Aufkaufen von Policen ist ihr urspriingliches
Geschaft. Diese Firmen profitieren davon, dass die Versicherer dem Kunden bei
einer vorzeitigen Kiindigung nur einen verhaltnismaBig niedrigen Rickkaufswert
auszahlen. Sie zahlen dem Kunden einen Kaufpreis, der Versicherungsvertrag
wird weiter gefiihrt und die Beitrdge werden bis zum Ende der Laufzeit erbracht,
wenn die wertvolle Schlussiiberschussbeteilung (letzter Gewinnanteil bei einer
Versicherung) ausgezahlt wird.

In der Praxis verkauft der Zweitmarktanbieter die Policen meistens weiter. Das
andert aber nichts am Prinzip. Wenn Sie einen privaten, konventionellen
Versicherungsvertrag verkaufen mdchten, werden Sie auf ein breites Angebot
stoBen. Fondsgebundene Policen werden dagegen nur von manchen Firmen
aufgekauft. Wenn Sie Ihre Police Uber Ihren Arbeitgeber abgeschlossen haben,
darfen Sie ihn nicht verkaufen: Betriebliche Vertrage bleiben auBen vor.

Kaufpreis fur Ilhren Versicherungsvertrag

Das Zweitmarktunternehmen bietet Ihnen einen Kaufpreis fur lhren
Versicherungsvertrag. Dieser Kaufpreis sollte moglichst deutlich Gber dem
Rickkaufswert liegen, den lhnen Ihr Versicherungsunternehmen bei einer
Kiindigung zahlt. Vergleichen Sie den Riickkaufswert bei Kiindigung mit den
Kaufpreisen, die lhnen Zweitmarktanbieter in Aussicht stellen. Tipp: Sie sollten
unbedingt mehrere Kaufangebote einholen. Es gibt erstaunlich groBe
Unterschiede.

Der Kaufpreis richtet sich nach der Leistungsfahigkeit lhres
Versicherungsunternehmens, nach der Laufzeit Ihres Vertrages und nach der
Summe des angesparten Geldes. Die Zweitmarktanbieter nehmen langst nicht
jeden Vertrag: Sie missen mindestens 10.000 Euro mit dem
Versicherungsvertrag angespart haben, Ihr Versicherungsunternehmen muss
gute Ratings vorweisen und auch die Restlaufzeit des Vertrags muss passen.

INFOBOX
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Beispiel

Ein typischer Policenverkauf sieht in etwa so aus: Der Versicherte hat insgesamt
115.000 Euro an Beitragen eingezahlt. Sein Versicherungsunternehmen bietet ihm
einen Rickkaufswert von 139.755 Euro. Der Zweitmarktanbieter will ihm 142.550
Euro zahlen, also 2795 Euro mehr. Das sind rund zwei Prozent, die der Kunde beim
Zweitmarktanbieter mehr bekommt als bei seinem Versicherer.

Quelle und Hinweis: Bundesverband Vermégensanlagen im Zweitmarkt
Lebensversicherungen (BVZL). Das Beispiel entspricht einem Angebot der Firma
Policen-Direkt. Steuerliche Aspekte sind bei dieser Berechnung nicht berlicksichtigt.

Kaufer prifen

Wenn Sie lhre Versicherungspolice verkaufen, treten Sie den Vertrag an den
Zweitmarktanbieter ab. Das heiBt, er erhalt die Verfligungsgewalt Uber Ihren
Versicherungsvertrag. Schon allein deswegen sollten Sie das Unternehmen, auf
das Ihre Wabhl fallt, genau unter die Lupe nehmen. Klaren Sie, welche Erfahrung
das Unternehmen mit dem Ankauf von Lebens- und
Rentenversicherungsvertragen hat, wie lange es schon am Markt ist und wie
solide es finanziert ist.

AuBerdem wichtig: Welchen Umsatz macht es mit dem Ankauf von Policen? Das
geht am besten mit Firmen, die berichtspflichtig sind, die also ihre Bilanzen
verdffentlichen missen. Zusétzliche Sicherheit ist gegeben, wenn das
Unternehmen unter der Aufsicht der Bundesanstalt flr
Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) steht. Gegebenfalls wird das Unternehmen
auch von Ratingagenturen bewertet.

Warnzeichen erkennen

Wenn das Unternehmen allein flr die Prifung der Police beziehungsweise flr
das Angebot Geld verlangt, ist das kein gutes Zeichen. Wenn lhnen das
Unternehmen den Kaufpreis in Raten auszahlen will, ist das sogar ein
ausgesprochenes Warnzeichen. Darauf sollten Sie sich auf keinen Fall einlassen.

Denn mit der Ratenzahlung des Kaufpreises wélzt der Aufkaufer einen Teil des
Risikos auf Sie ab. Er will Thren Vertrag weiterreichen, hat aber noch keinen
K&ufer. Solange will er Sie mit Raten abspeisen. Findet er keinen Kaufer, der
einen angemessenen Preis zahlt, drohen weitere Schwierigkeiten. Sie sollten den
Kaufpreis also nur als komplette Einmalzahlung akzeptieren.

Verkauf mindert Versicherungsschutz

Der Versicherungsvertrag lauft normalerweise weiter. Sie bleiben die versicherte
Person, selbst wenn Sie als Versicherungsnehmer ausscheiden. Die
Todesfallsumme wird aber um den Kaufpreis und die Kosten verringert. Sollten
Sie wahrend der Restlaufzeit sterben, bekommen nur den Rest der
Versicherungssumme ausgezahilt.

Der Versicherungsschutz wird also erheblich reduziert. Wenn Sie eine
Rentenversicherung verkaufen, verlieren Sie entsprechend einen Teil lhrer
Altersvorsorge. Das heiBt, Sie miissen sich Gedanken dariiber machen, wie Sie
ohne dieses Geld in Ihrer Rentenzeit finanziell Gber die Runden kommen.

Steuern beachten

Beim Verkauf einer kapitalbildenden Police gelten die gleichen Regeln, wie bei
Erflllung eines Versicherungsvertrages. Das heiBt, werden bestimmte Regeln,
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wie die Mindestlaufzeit von zwélf Jahren eingehalten, werden die Ertréage gar
nicht oder nur zur Hélfte besteuert. Werden die Bedingungen nicht erfillt, wird
Abgeltungsteuer fallig.
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